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OBJETIVOS
DE LA FORMACION

Capacitar a los equipos comerciales, de marketing y
disefio del sector ceramico para que sean capaces de
comprender y comunicar el valor del producto ceramico
desde el disefio, el color y las tendencias del habitat.

Transformar el enfoque de venta técnica en una venta con
sentido, emocién y coherencia estética, ayudando a
conectar cada coleccidn con los estilos de vida y
sensibilidades actuales del consumidor.

Trabajar sobre como posicionar el producto cerdmico
dentro de los nuevos escenarios del habitat, como utilizar
el color como recurso diferenciador y narrativo, y cdmo
crear un storytelling de venta que conecte emocion,
materia y contexto.
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Del producto al
estilo de vida:
como hacer que
la ceramica
emocione
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Personal de los departamentos de marketing,
comercial de empresas fabricantes de
productos ceramicos, disefiadores y
prescriptores que trabajan con producto
ceramico y desean mejorar su capacidad de
comunicacién y argumentacion. Asi como a
todas aquellas personas que necesiten ampliar
sus conocimientos sobre la tematica de este
curso.
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“Llenas de
conocimiento para "%

mantenerte al dia” !i
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METODOLOGIA

V. I Presencial

Consiste en un curso presencial donde se combina de forma muy
dindmica la teoria y la practica para validar la transmision de
conocimiento.

INSTALACIONES DE ASCER
Direccion: Rda. Circunvalacién, 186,
12003 Castelld de la Plana

iComo llegar?
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https://www.google.com/maps/dir/Rda.+Circunvalaci%C3%B3n,+186,+12003+Castell%C3%B3+de+la+Plana,+Castell%C3%B3/@39.982533,-0.1066278,12z/data=!4m8!4m7!1m0!1m5!1m1!1s0xd6000779bda12ed:0xc612708f3b0d365c!2m2!1d-0.0242269!2d39.9825622?entry=ttu&g_ep=EgoyMDI1MDYxMS4wIKXMDSoASAFQAw%3D%3D

PROFESORADO
DEL CURSO

Lutzia Ortiz Miralles

Responsable Unidad de Disefio y Tendencias & OTH

Ana Benavente Piotte
Analista Unidad de Disefio y Tendencias & OTH
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" Descubre el
camino hacia el
éxito de la mano

de nuestros
expertos”



https://www.linkedin.com/in/lutz%C3%ADaortiz/
https://www.linkedin.com/in/ana-benavente/

TEMARIO
DEL CURSO

1. Introduccion al nuevo consumidor del habitat
Cambios en el estilo de vida, valores, habitos de consumo y como afectan al mercado ceramico.

I 2. El producto ceramico en el interiorismo contemporaneo
Funcion, estética y posicionamiento del producto ceramico. Casos de aplicacion inspiradores.

I 3. Estilo y tendencias para vender con sentido
Como traducir las tendencias y estilos en argumentos de venta. Ejercicios de interpretacion visual y verbal.

Coémo el color comunica valores, cdmo construir gamas coherentes, y como defender una propuesta

I 4. El color como herramienta estratégica
cromatica frente al cliente.

Creacion de un argumentario de venta basado en estilo, tendencia y color. Role play entre comercialesy
disefiadores.
]
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I 5. Taller aplicado: storytelling visual y argumental



Numero plazas:

CONDICIONES - | | ,
v Minimo 10 personas - Si no se dispone de este nimero
DEL CURSO minimo de inscritos la organizacion puede anular su

realizacion.

v Maximo 15 personas - Una vez matriculado el maximo de
alumnos, se cerrara el proceso de inscripcion.

Condiciones de inscripcion:

v Se respetaran las matriculas por riguroso orden de
inscripcion.
v Se limita a la matricula de un empleado por empresa.

Diplomas:

Los asistentes recibiran un diploma de asistencia siempre que
asistan, al menos, a un 80% de las clases.

Formulario

de Inscripcion

A

Fecha limite de inscripcion y recepcion de solicitudes: Jueves 6
de noviembre de 2025
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https://forms.office.com/e/E8Lv2JXSYd?origin=lprLink
https://forms.office.com/e/E8Lv2JXSYd?origin=lprLink

FECHAS Y
HORARIO

Lunes Martes Miércoles Jueves Viernes Sabado
3 4 5 6 7

o ICH :
N - KRR

24 25 26 27 28
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Domingo

11, 13,17y 19
noviembre 25

9.00 a 13.00h




‘ Unete a nuestro curso y aplica tus
conocimientos en tendencias al proceso

de venta

Mas informacion:
formacion@itc.uji.es
Tel.: + 0034 964 34 24 24
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